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Formation 

Ecole d’Ingénieur en Informatique -Télécommunications  

Expérience 

Entre 3 et 5 ans d’expérience souhaitable sur poste similaire 

Minimum indispensable de 3 ans d’expérience 

Langues 

Niveau avancé d’Anglais 

Niveau moyen d’Espagnol souhaitable 

Connaissances requises 

 Connaissance élevée des équipementiers, technologies, solutions, services, 
secteurs et affaires  

 Connaissances générales en gestion de projets  

 Orientation au résultat et au client 

 Sens de l’excellence et de la qualité 

Responsabilités 

 Appuyer la vente des services et solutions définis, en comptant sur la collaboration 

des équipes techniques concernées et en gérant les connaissances acquises durant 

la phase d’exécution. 

 Élaborer des présentations de solutions aux clients 

 Participer à l’élaboration des propositions en suivant les directives des Account 

Managers 

 Disposer d’une connaissance sur les services réalisés dans son domaine d’activité 

 Identifier les opportunités de vente supplémentaires chez les clients existants 

 Documenter l’activité quotidienne et laisser trace des opportunités, propositions, 
présentations, objections des clients… 

 

Candidatures : rabeb.brahmi@satec.com.tn  
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